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Vorwort

Der Beruf des Augenoptikers zeichnet sich durch eine Vielzahl von handwerklichen Tätigkeiten, 
kaufmännischen Arbeiten und kundenbezogenen Dienstleistungen aus. Mit Verabschiedung 
des Ausbildungsrahmenplans sowie des Rahmenlehrplans für die Berufsausbildung zum Augen
optiker / zur Augenoptikerin im Jahre 2011 wurden diese Tätigkeiten erstmals auch unterrichtlich 
zu vollständigen Handlungsabläufen, den sogenannten Lernfeldern, zusammengefasst.

Jedem Lernfeld sind im Buch exemplarisch Lernsituationen vorangestellt, die eine fachsyste
matische Erarbeitung des zur Bewältigung der Situation erforderlichen Fachwissens initiiert und 
begründet. Auch innerhalb der jeweiligen Kapitel finden sich situative Anknüpfungspunkte, die 
den Zusammenhang zwischen Theorie und betrieblichem Handeln aufzeigen. So unterstützen 
Tipps für den Praxisalltag und Erklärungen von Fachtermini den Schüler beim Begreifen neuer 
Inhalte. Weiter befinden sich am Ende jedes Kapitels handlungsorientierte Aufgabenstellungen, 
zu deren Bearbeitung das zuvor Erlernte in einem komplexen Zusammenhang angewendet 
werden muss. 

In einer vernetzten Welt hat das Beherrschen der englischen Sprache stark an Bedeutung 
gewonnen. Vom Kontakt mit ausländischen Herstellern bis hin zur augenoptischen Versorgung 
von Touristen ergeben sich viele Situationen, die die englische Fachsprache verlangen und 
kommunikative Kompetenz erfordern. Das letzte Kapitel gibt hierzu Hilfestellung durch praxis-
nahe Dialogübungen, Formulierungshilfen und Fachvokabular.

Im Bereich der Augenoptik existiert eine große Zahl hervorragender Fachbücher, die die 
behandelten Themen zum Teil in großer fachlicher Tiefe darstellen. Für Auszubildende ergibt 
sich aufgrund mangelnder Erfahrung unter Umständen das Problem, nicht klar genug zwischen 
Gesellen- und spezifischem Meisterwissen abgrenzen zu können. Dieses Buch vereint die durch 
den Rahmenlehrplan festgelegten und in der Gesellenprüfung des Augenoptikerhandwerks 
geforderten Inhalte. So soll dem Unterrichtenden ein Handlungsleitfaden gegeben und dem 
Lernenden das Selbstlernen erleichtert werden.

Herzlich danken wir unserem ehemaligen Kollegen Heiner Bohn für die begleitende Beratung  
bei der Planung und Umsetzung dieses Buches. 

Trotz größtmöglicher Sorgfalt können sich in das vorliegende Werk Fehler eingeschlichen haben. 
Für diesen Fall bitten wir um Korrektur, Kritik, Anregungen und Nachsicht.

Münster, im September 2013

Die Autoren
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